
Результат переговоров на 60 % зависит от того, как вы к ним подготовитесь. 
Цель тренинга: научить управлять уровнем напряженности за столом 
переговоров, эмоциональным состоянием своим и своего оппонента, 
бороться и отстаивать свои интересы, сохраняя при этом отношения. 
Овладеть техниками, которые помогут достигать своих целей 
в переговорах с самыми «хищными» оппонентами!

Ответим на вопросы:
99 Об особенностях подхода win-win. Стоит или не стоит применять?
99 Отличается ли российский подход к переговорам от западного?
99 Как обучаться переговорам и как учить своих сотрудников?

Программа тренинга:
99 Борьба за выгоду. Как отстоять свои интересы
99 Давление и манипуляции в переговорах
99 Эмоции в переговорах
99 Барьеры общения. Как обойти
99 Подготовка к переговорам
99 Форматы практических занятий

Стоимость участия: от 6 900 руб.

Подробности программы и регистрация по ссылке:

Зарегистрироваться

Реклама АО «ВУЗ-банк». Лиц. ЦБ РФ №1557 от 22.06.2016 г. 

ТРЕНИНГ «ЖЕСТКИЕ 
ПЕРЕГОВОРЫ»

Игорь Рызов

99 Ведущий российский эксперт 
по ведению переговоров

99 Признан одним из лучших бизнес-
тренеров России по версии 
wikiexpert.su

99 Главный редактор и владелец 
журнала «Мастер переговоров»

19 МАЯ 10:00 – 18:00

г. ПЕРМЬ

https://qps.ru/KroyJ

