
Расскажем, как и почему связаны черты лица и психика человека. 
Как именно умение «читать лицо» может помочь в общении с клиентом. 
Как ваш клиент визуально воспринимает окружающий мир. Проведем 
практический разбор на примерах.

Для кого это мероприятие:
 9 Руководители
 9 Собственники бизнеса
 9 Руководители отделов
 9 Менеджеры по работе с клиентами
 9 Специалисты по подбору кадров и специалисты по обучению других 
людей

На мастер-классе разберем:
 9 Психотип вашего собеседника
 9 Мотиваторы и демотиваторы клиента, оппонента, партнера
 9 Риски взаимодействия с инвестором или сотрудником
 9 Психологическое состояние человека
 9 Успешные стратегии влияния и убеждения

Стоимость участия: 550 руб

Реклама АО «ВУЗ-банк». Лиц. ЦБ РФ №1557 от 22.06.2016 г. 

23 МАЯ 17:00 – 20:00

ЕКАТЕРИНБУРГ,  
УЛ. 8 МАРТА, 49
ВУЗ-Банк

МАСТЕР-КЛАСС «ФИЗИОГНОМИКА 
И КАК ЭФФЕКТИВНО ОБЩАТЬСЯ  
С КЛИЕНТАМИ»

Оксана Орлова  

 9 Практикующий эксперт в области 
физиогномики 

 9 Специалист по подбору кадров  
с учетом физиогномики

 9  Консультант по выстраиванию 
общения с клиентом в зависимости 
от его физиогномических 
особенностей


